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↘Au sommaire...

S’engager pour  
	  notre territoire.
À la sortie de l’été, les bilans 

du premier semestre 2023 
sont publiés. L’activité éco-
nomique reprend et le moral 

des dirigeants semble, globalement, 
positif. Mais la situation reste hété-
rogène. Des secteurs continuent de 
souffrir de l’après-crise et de dé-
cisions politiques qui complexifient 
le marché et créent, comme dans le 
bâtiment, des tensions supplémen-
taires. À cela s’ajoutent les hausses 
continues de produits à l’export, liées, 
là aussi, à des décisions de certains 
États, qui impactent directement nos 
entreprises. Cela n’est, évidemment, 
pas nouveau. Mais, dans un contexte 
déjà tendu, des dirigeants se voient 
contraints de décaler leurs investis-
sements, ce qui n’est jamais souhai-
table. D’autres secteurs sont en plein 

essor comme celui du luxe. Cela bé-
néficie à de nombreuses pépites de 
notre département, spécialisées dans 
le cuir ou la porcelaine, qui sont des 
références à l’international.
L’activité économique de notre territoire 
passe, également, par son attractivité 
et son désenclavement. L’annonce, par 
le nouveau préfet de Haute-Vienne, 
de l’abandon du projet d’autoroute 
concédée A147 pour une mise à 2X2 
voies de la RN 147 fait craindre le pire : 
quels seront véritablement les finan-
cements et les délais pour ce projet 
annoncé depuis plus de 50 ans par les 
différents politiques ? Quid de l’amé-
nagement des 6 kilomètres au nord 
de Limoges? Ne parlons même pas de 
la RN 520, ex-D 2000, qui devait être 
en 2X2 voies depuis 2008, une pro-
messe de l’État qui date de… 1995. 

Et qu’en est-il de la liaison aérienne 
vers Paris ? Quant aux dessertes ferro-
viaires, il faudra encore attendre 2025, 
voire 2026, au mieux, pour espérer 
quelques améliorations sur le Polt et les 
lignes régionales. Ces sujets sont pour-
tant prioritaires ! Notre territoire devient 
compliqué à vendre. Or, quand nous 
parlons d’attractivité, l’accessibilité est 
le sujet majeur. Le tourisme d’affaires, 
traité dans ce numéro d’Actions, souffre 
également des problématiques d’en-
clavement. Heureusement, notre belle 
région dispose de nombreux atouts 
dont nous pouvons être fiers et que 
nous continuerons de défendre pour 
nos entreprises et nos concitoyens.

Pierre Massy
président de la CCI de Limoges  

et de la Haute-Vienne
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 DOUBLE COMPÉTENCE 
Avec le service SOPRAMIANTE, SOPREMA Entreprises conjugue 
son expertise de l’étanchéité aux contraintes des travaux 
à proximité d’amiante. Il vous permet d’assurer la continuité 
de vos activités grâce à un maintien hors d’eau par l’optimisation 
des phases de chantier.

 UNE OFFRE GLOBALE 
Nos experts réalisent des diagnostics de vos ouvrages, et vous 
recommandent des travaux adaptés à vos projets, tout en tenant compte 
de vos contraintes. 
Interventions en sous-section 4 : 
Nos services vous proposent diverses prestations sur matériaux contenant 
de l’amiante : traitement d’infiltrations, remplacement de plaques, création 
d’équipements en toiture, démoussage, entretien...
Travaux en sous-section 3 :  
En synérgie avec nos filiales et agences habilitées en sous-section 3, 
nous sommes en mesure de vous proposer des travaux de remplacement 
complet de couverture, et des retraits divers.

 MAÎTRISE DES RISQUES 
Les équipes SOPREMA Entreprises, grâce à une formation continue 
sont à la pointe de la législation et maîtrisent l’ensemble des risques liés 
aux matériaux amiantés, de l’intervention à la gestion des déchets.

CONTACTEZ-NOUS POUR RÉALISER UN DIAGNOSTIC DE VOTRE TOITURE !

AGENCE DE LIMOGES
45, rue Philipe Lebon 87280 LIMOGES 

Tél. : 05 55 14 05 82 - Fax : 05 55 12 75 60
soprassistance-limoges@soprema.fr

L’EXPERTISE SOPREMA ENTREPRISES APPLIQUÉE 
 AUX TRAVAUX À PROXIMITÉ D’AMIANTE

Désamiantage  
& Rénovation
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12 oct. . ESCS-ISIH.
Diplômes et anniversaire.
La traditionnelle remise des diplômes  
aux étudiants de l’ESCS et de l’ISIH aura 
lieu en octobre au Zénith de Limoges. 
Cette soirée sera également l’occasion  
de célébrer les 30 ans des deux écoles.
Personne à contacter 05 55 31 67 76

18 oct. . Rencontres.
Avocats-entreprises.
Dix-neuvième édition de ce rendez- 
vous mis en place conjointement par  
le barreau de Limoges et la CCI.  
À partir de 9h place Jourdan à Limoges.
Personne à contacter 05 55 45 15 15

19 oct. . Enjeux.
Achats responsables.
Un expert viendra informer  
sur la thématique « Achats et achats 
responsables : quels enjeux ? »  
De 14h à 16h à la CCI place Jourdan.
www.limoges.cci.fr

26 sept. . Risques
Prévention.
La CCI et la Carsat Centre Ouest 
organisent un atelier de sensibilisation 
pour accompagner les entreprises  
du territoire dans la mise en place  
d’une démarche de prévention  
des risques chimiques.
www.limoges.cci.fr

8 nov. . Google.
Ateliers numériques.

Deux ateliers sont organisés par  
la CCI, en partenariat avec Google,  
de 9h à midi et de 14h à 16h  
salle place Jourdan à Limoges.
www.limoges.cci.fr

13 nov. . Ecoconception.
Pas à pas.
Découvrir l’écoconception pas  
à pas sous la forme du jeu de rôle 
Inspir’action de 14h à 16h à la CCI.
www.limoges.cci.fr

16 nov. . Nuit.
On s’oriente.
Collégiens, lycéens ou salariés en 
reconversion, la CCI vous invite à préparer 
tranquillement votre avenir professionnel 
lors de la Nuit de l’orientation organisée à 
Innoval Legrand, avec une première partie 
réservée aux scolaires de 14h à 17h30 

et une seconde partie ouverte au grand 
public de 18 h à 21 h.
www.limoges.cci.fr 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

23 nov. . Démarche.
RSE.
La CCI organise, de 14h à 17h,  
un atelier dédié à la découverte  
de la RSE et au parcours  
d’engagement de votre entreprise.
www.limoges.cci.fr

5 déc. . Soirée.
Trophées des entreprises.
Candidatez gratuitement à la sixième 
édition des Trophées des entreprises. 
Clôture des candidatures  
le jeudi 5 octobre 2023 à minuit.
www.trophees.lepopulaire.fr

Pour plus 
d’infos,  
rendez-vous  
sur l’agenda  
de la CCI

Nota bene
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DU 16 AU 26
NOVEMBRE

LIMOGES

BILLETTERIE ET
INFORMATIONS SUR
ECLATSDEMAIL.COM

Photo : Kaz Hawkins © Philip Ducap

Encart_Limoges_pratique-Eclats_Email_Jazz.indd   1Encart_Limoges_pratique-Eclats_Email_Jazz.indd   1 07/08/2023   16:3507/08/2023   16:35

Éclats d’Émail 

« LE FESTIVAL EST UN 
ACTEUR DU TERRITOIRE »
Le dix-huitième festival Éclats d’Émail Jazz Édition aura lieu du 16 au  
26 novembre. �Au-delà d’une affiche de qualité, qui attire plus de dix mille visiteurs de toute  
la France, le festival est également un ambassadeur de notre territoire qui associe tourisme, 
culture et entreprises. Depuis plusieurs années, l’équipe, emmenée par le directeur artistique 
Jean-Michel Leygonie, a mis en place des projets qui dépassent le cadre strictement  
musical. Le festival peut compter sur le soutien des acteurs publics (Ville de Limoges, Région,  
Limoges Métropole, CCI, etc.) et du Club de partenaires privés dont le nombre d’adhérents  
ne cesse d’augmenter. « Cette reconnaissance conforte notre conviction qu’Éclats d’Émail  
est un outil d’attractivité et de visibilité », se réjouit Jean-Michel Leygonie. Le festival organise  
notamment des séjours avec l’office de tourisme intercommunal de Limoges : des packs 
proposent hébergement hôtelier, places de concerts, visites d’entreprises et découverte de  
la ville. D’autres projets sont déjà programmés : en partenariat avec les filières alimentaires  
et les restaurateurs locaux, le Miam Miam Jazz sera mis en place dès 2024. Le festival souhaite 
également développer le mécénat qui a représenté plus d’un tiers de ses recettes en 2022.
Le programme complet du festival est à retrouver sur www.eclatsdemail.com

François Pesneau nouveau préfet de Haute-Vienne.
François Pesneau est le nouveau préfet de la Haute-Vienne. �Il succède à ce poste à Fabienne 

Balussou, nommée secrétaire générale adjointe, directrice de la modernisation et de l’administration territoriale à 
l’administration centrale du ministère de l’Intérieur et des outre-mer. Mathématicien de formation, diplômé de 

l’ENA, François Pesneau a occupé des fonctions au sein des préfectures des Deux-Sèvres, de Guadeloupe et de 
Vendée et dans l’administration territoriale avant de prendre la tête de la préfecture du Loir-et-Cher. La Haute-

Vienne est son deuxième poste. Parmi ses priorités : le désenclavement, la lutte contre l’insécurité, les questions 
agricoles ou encore la gestion de l’eau. À Bellac, Françoise Slinger-Cecotti vient d’être nommée sous-préfète.

Ecoles 
Des nouveautés 
à 3iL.
Lundi 11 septembre, les étudiants 
du nouveau Bachelor Cyber-
sécurité ont fait leur rentrée sur le 
campus du groupe 3iL Ingénieurs 
de Limoges. �Ce cursus post-bac en  
3 ans a été lancé pour répondre à une  
forte demande des entreprises et des  
acteurs publics pour protéger les orga-
nismes contre les cyberattaques. 
�3iL Ingénieurs collabore avec le Centre de 
Ressources en Cybersécurité initié par 
Limoges Métropole pour accompagner 
les acteurs régionaux vers l’innovation. 
Autre nouveauté, 3iL Ingénieurs dispense 
son cycle ingénieur par apprentissage à 
Nantes, dans les locaux de l’école ENI in-
formatique. Ce cursus répond aux entre-
prises de la région Pays de la Loire qui 
cherchent à recruter de nombreux profils 
dans le numérique. Pour la directrice 
Dominique Baillargeat, « 3iL Ingénieurs, 
qui propose désormais un cycle complet 
de Bac à Bac +5, entend devenir un acteur 
incontournable de la politique de sécurité 
informatique des entreprises et du monde 
civil. ». www.3il-ingenieurs.fr
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Mode 
MJ Chausseur se renouvelle.
Installée depuis plus de 40 ans avenue du Général-de-Gaulle à Limoges, la 
boutique MJ Chausseur a été rachetée il y a quelques mois par Mélanie et 
David Fleury qui ont craqué pour ce lieu unique. �Des travaux ont permis de créer un 
esprit moderne et tendance, en respectant le côté industriel du bâtiment. « C’est un des derniers 
magasins de chaussures indépendants, avec de belles marques de qualité haute et moyenne 
gamme », souligne David Fleury, ancien propriétaire de boulangeries-pâtisseries à Feytiat et  
à Panazol, qui se rend dans les salons européens pour dénicher de nouvelles marques.  
Le magasin travaille avec des fournisseurs locaux tels que Perfecta pour les embauchoirs ou  
Avel pour les produits d’entretien. Emma, la res-
ponsable, vendeuse depuis huit ans, apporte 
son expérience. Elle est aidée par le vendeur 
Yoann et par Manon, alternante de l’ESCS, une 
école de la CCI. MJ Chausseur est ouvert du 
mardi au samedi, avec journées non-stop ven-
dredi et samedi. Mélanie et David Fleury ont 
également racheté la Villa 13, rebaptisée la Villa 
Fleury, une offre d’appart hôtel composée de 
quatre suites de 45 m² chacune.
www.facebook.com/MJChausseur

Aux Folies 
gourmandes 
UNE TRANSMISSION
EFFICACE ET RAPIDE
Une belle reprise et une belle 
rencontre, c’est le résultat du 
travail mené avec rapidité  
et efficacité par le service trans- 
mission de la CCI de Limoges  
et de la Haute-Vienne. �Aux Folies 
gourmandes est une entreprise bien 
connue dans notre région. Installés depuis 
1995 à Saint-Léonard-de-Noblat, 
Corinne et Lionel Tourbier ont toujours 
travaillé en couple. Les bons produits, 
réalisés artisanalement avec savoir-faire 
et gourmandise, leur ont permis de se 
développer. « Nous n’avons malheureu-
sement pas pu trouver de salarié pour 
renforcer notre équipe car il n’y a plus de 
formation de confiseur », déplore  
Lionel Tourbier. « Nous avons contacté  
le service transmission de la CCI pour 
préparer la vente en amont, sans être 
réellement pressés ». Marie-Laure Dufour, 
conseillère cédants-repreneurs, effectue 
un accompagnement complet via  
le Parcours Transmission Nouvelle 
Aquitaine, qui comprend la réalisation d’un 
dossier de présentation, une estimation 
financière et une diffusion d’annonce 
avec une recherche de repreneurs 
sélectionnés sur le site Transentreprise. 
« Nous étions persuadés que le fait d’être 
sur un marché de niche n’attirerait pas  
de candidat », explique Lionel Tourbier. 
« L’annonce a été mise en ligne le lundi,  
le lendemain matin nous avons eu un 
premier contact avec Benjamin Duffour ! » 
Ce dernier, déjà dirigeant de la confiserie 
Maison Jeanblanc à Buzet-sur-Tarn, 
souhaitait développer son activité. Les 
relations entre les deux parties sont 
bonnes et tout s’enchaîne rapidement : 
visite, discussions, proposition de prix  
faite et acceptée, signature et reprise  
en août 2023, soit moins de cinq mois  
après la mise en ligne de l’annonce. 
Benjamin Duffour a souhaité rapporter  
la production dans le Tarn. Lionel Tourbier 
l’accompagnera jusqu’à la fin de l’année 
2023 pour lui apprendre à confectionner 
les produits, avant d’aller travailler  
avec son épouse pour le boulanger- 
pâtissier Chez Sylvain à Feytiat.

C’est le pourcentage de dirigeants 
d’entreprises de taille intermédiaire 
qui accordent une importance 
majeure à la transformation 
écologique selon une enquête du 
club ETI de Nouvelle-Aquitaine sur 
la transformation environnementale.93

 Yoann, Manon et Emma 
 accueillent les clients dans un 
 magasin entièrement repensé. 

7Actions L E  M A G A Z I N E  É C O N O M I Q U E  D E  L A  C C I  D E  L I M O G E S  E T  H A U T E - V I E N N E  /  N ° 2 0 0  -  S E P T E M B R E  2 0 2 3



8 Actions L E  M A G A Z I N E  É C O N O M I Q U E  D E  L A  C C I  D E  L I M O G E S  E T  H A U T E - V I E N N E  /  N ° 2 0 0  -  S E P T E M B R E  2 0 2 3

Innovation 
Co’lec 
recycle

Co’Lec est une jeune 
startup de Limoges qui permet  
de réemployer des appareils 
électriques inutilisés en échange 
de bons de réduction chez  
des professionnels partenaires. 
�Une idée antigaspi destinée à donner  
une seconde vie aux objets qui traînent 
dans les tiroirs : téléphones, grille- 
pains, rasoirs… « Beaucoup d’appareils 
électriques sont jetés alors qu’ils 
pourraient être valorisés. Il y a un réel 
gâchis », constate la fondatrice de  
Co’Lec, Damla Yétik. Cette ingénieure, 
formée à l’Ensil-Ensci, a créé cette 
plateforme digitale en 2021. Après 
presque deux années de tests concluants, 
Co’lec compte une quinzaine de points  
de collecte sur le territoire de Limoges 
Métropole et plus d’une vingtaine  
de commerçants partenaires. Cinq tonnes 
d’appareils ont été reprises en un an,  
dont 50 % fonctionnent encore. Co’lec  
va accélérer son développement en 
proposant des collectes en entreprises  
ou en collectivités, avec des bons de 
réduction disponibles depuis l’application. 
Une levée de fonds est programmée  
dans les prochains mois. www.co-lec.com

©
C

hl
oë

 F
id

an
zi

Formation 
L’ENSIL-ENSCI au plus 
près des entreprises.
Issue de la fusion, en 2017, de l’Ensil et de l’Ensci, 
l’école d’ingénieurs ENSIL-ENSCI, interne à l’Univer-
sité de Limoges, accueille à Ester Technopole près 
de huit cent cinquante étudiants. �L’établissement limou-
geaud bénéficie d’une forte image en raison, notamment, de la 
qualité des formations, d’une relation directe avec le monde de 
l’entreprise et d’un campus à taille humaine qui favorise l’esprit de 
cohésion. Accessible après obtention du bac, en suivant un cycle 
préparatoire intégré (FIMI : Formation Initiale au Métiers d’Ingé-
nieurs) de deux ans, l’ENSIL-ENSCI propose des spécialités en 
formation initiale sous statut d’étudiant ou d’apprenti : Céramique 
industrielle (unique en France), Électronique et télécommunica-
tions, Génie de l’eau et environnement, Matériaux, Mécatronique.
�Depuis 2022, l’école a ouvert un nouveau diplôme d’ingénieurs  
en génie civil. Cette formation est construite avec le support de l’IUT 
et de la Faculté des Sciences et Techniques présents sur le site 
d’Égletons. Les élèves de cette spécialité effectuent leur première 
année d’étude à Ester Technopole et les deux suivantes sur le site 
universitaire d’Égletons. La spécialité Électronique et télécommuni-
cations est accessible en apprentissage depuis septembre 2022, 
et, dès la rentrée 2024, la spécialité Mécatronique le sera également. 
Une spécialité Data Business Management-systèmes d’information 
sera ouverte en septembre 2024 en partenariat avec l’IAE de 
Limoges, là encore en alternance.
�Nouvelle directrice de l’ENSIL-ENSCI depuis le 24 février 2022, 
Christelle Aupetit-Berthelemot, poursuit l’esprit d’initiative et d’entre-
preneuriat voulu par l’établissement depuis sa création. En cinq ans, 
le statut d’étudiant-entrepreneur Pépite a permis d’accompagner vingt élèves, dont quinze  
ont créé leur entreprise avec l’incubateur de l’Avrul (Addidream, Unova, Voltakap, Sanodev, 
Kromatiz…). « Nous avons des relations très fortes avec les professionnels. Nous menons de 
nombreuses actions pour préparer au mieux nos ingénieurs aux besoins des entreprises : 
contrats de professionnalisation, stages obligatoires à l’étranger, projets à mener en quatrième  
et cinquième années pour des donneurs d’ordres, etc. ». L’école peut également compter  
sur le Club de partenaires qui permet aux entreprises membres de devenir mécènes afin  
d’accompagner les actions de l’école : créer de nouvelles filières d’apprentissage, développer  
les compétences de futurs collaborateurs, favoriser des actions QRSE et DD & RS portées par  
les étudiants ou l’école, accompagner les porteurs de projets vers la création d’entreprise ou  
soutenir les élèves dans leur mobilité internationale. www.ensil-ensci.unilim.fr

70
doctorants

98,5 %
d’employabilité  

en sortie
d’école

200
entreprises 
partenaires

250
ingénieurs
diplômés

chaque année

5 000
alumini  

en activité
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Bien-être 
Une pause détente 
au bureau.
Coach sportif, Marie Haury a créé 
l’entreprise Haltère & Go il y a six 
ans. �Avec son collaborateur Nicolas 
Guiselin, elle intervient en entreprises,  
à Limoges et dans sa périphérie, pour 
des séances de sport et bien-être : circuit 
training, renforcements musculaires, car-
dio, yoga. « L’objectif est de pratiquer une 
activité physique tout en stimulant  
la cohésion de groupe. C’est un sas de 
décompression qui permet aux colla- 
borateurs de se faire du bien de façon  
ludique. » Les cours s’adaptent aux be-
soins et aux horaires de l’entreprise. Ils ne 
nécessitent pas de local dédié ni de ma-
tériel spécifique. Des prises en charge  
financières sont possibles pour les pro-
fessionnels comme pour les particuliers.
www.haltere-go.fr

Sport 
Dix-huit trous pour le golf de Mortemart.
Ouvert en 2006 avec neuf trous, �le golf de Mortemart est passé à quinze trous en 2009  
et propose depuis quelques semaines un nouveau parcours de dix-huit trous. Le golf s’étend 
sur 46 hectares à proximité d’un des plus beaux villages de France. Nicolas Balotte, le 
propriétaire, va pouvoir développer le parcours et l’ouvrir à des compétitions et des challenges 
de niveau national dans un environnement préservé au milieu d’arbres centenaires.
www.golfdemortemart.fr

Arts et design 

L’ENSAD LIMOGES S’OUVRE  
AUX PROFESSIONNELS
Référence reconnue pour la qualité des formations, des intervenants et  
des équipements, l’École nationale supérieure d’art et de design de Limoges 
(Ensad) est l’une des dix Écoles nationales supérieures d’art placées  
sous la tutelle directe du ministère de la Culture. �L’établissement prépare aux  
DNA (Bac +3) et DNSEP (bac +5) qui permettent aux diplômés d’acquérir un large spectre  
de compétences. Depuis peu, l’Ensad Limoges propose également aux étudiants de suivre 
certaines formations en alternance. Cette ouverture au monde professionnel a été voulue  
par la nouvelle présidente de l’Ensad Limoges, Bertille Carpentier - qui dirige l’entreprise de 
porcelaine Non Sans raison à Limoges – et par Françoise Seince, directrice de l’école depuis 
2021. Ancienne journaliste, cette dernière a créé, à Paris, le premier incubateur dédié aux 
secteurs du design, de la mode et des métiers d’art. « Des écoles comme l’Ensad Limoges 
exigent rigueur, organisation, minutie. Nos étudiants maîtrisent les matériaux (céramique, 
bois, métaux, verre, pierre, cuir, textiles…), les techniques de créations. Ils sont également 
formés à la photographie, la vidéo, l’expression orale, etc. Ces profils complets intéressent  
les professionnels », souligne Françoise Seince. L’école est, d’ailleurs, à la recherche 
d’entreprises partenaires pour accueillir et former les étudiants via l’alternance ou pour  
les stages. L’Ensad Limoges accueille chaque année deux cents étudiants, dont 20 %  
d’origine étrangère, formés à différents métiers qui vont de créateur-concepteur à designer 
en passant par enseignant-chercheur. www.ensad-limoges.fr

C’est le nombre d’emplois 
que représentent  

les 8 000 entreprises  
de la filière bois  

en Nouvelle-Aquitaine, 
troisième employeur 
régional en industrie.
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L’Open BLS 
de Limoges re-

vient en décembre 
au Palais des sports de 

Beaublanc. �Premier tournoi féminin indoor 
français, plus ancien tournoi mondial de la  
catégorie des 125 000 $, le rendez-vous  
limougeaud est incontournable dans le calen-
drier sportif. Placé avant l’Open d’Australie,  
il accueille chaque année les meilleures 
Françaises et de nombreuses joueuses du top 
50 mondial. Au-delà de l’aspect sportif, l’Open 
BLS « est aussi une plateforme de rencontres 
et de networking pour le tissu économique », 
souligne Pascal Biojout, fondateur du tournoi 
et directeur général de Sport Plus Conseil, 
l’entreprise organisatrice (5 millions de chiffre 
d’affaires, douze collaborateurs permanents). 
Il est vrai qu’avec les 1 500 m² d’espaces ré-
ceptifs et plusieurs événements organisés 
chaque jour comme les déjeuners au Village, 
les réceptifs au Lounge bar, les soirées de  
gala ou les conférences-débats, l’Open BLS  

C’est le nombre de spectateurs 
qui ont assisté aux matchs  

de l’Open BLS en 2022

12 154
a toujours associé les valeurs du sport et  
l’esprit d’entreprendre. Le tournoi compte une 
centaine de partenaires privés et publics qui 
peuvent assister aux matchs avec leurs clients 
ou leurs équipes, développer leur réseau rela-
tionnel et valoriser leur image en profitant de la 
notoriété et de la visibilité de l’événement. 
L’Open BLS représente également une activité 
importante pour le territoire : chaque année, 
près de sept cents nuitées sont liées à l’orga-
nisation de l’Open, quatre mille repas sont ser-
vis dans les espaces réceptifs et une trentaine 
de corps de métiers travaillent à l’organisation 
de l’épreuve durant près de deux semaines 
(hôtellerie, restauration, sécurité, signalétique, 
agencement, communication, billetterie, etc.).
La neuvième édition du tournoi international 
de tennis féminin Open BLS de Limoges se 
déroulera du 10 au 17 décembre. Les qualifi-
cations auront lieu le dimanche 10 décembre, 
la finale le dimanche 17 décembre à 15 h 30. 
www.openblslimoges.fr

Tennis 
Sport et business à l’Open BLS de Limoges.
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Nuit de l’orientation 
Pour trouver sa voie sans stress.
La CCI organise la Nuit de l’orientation le jeudi 16 novembre à Innoval 
Legrand. �Ce rendez-vous s’adresse aux collégiens, lycéens, étudiants, ainsi qu’aux  
parents et aux personnes en reconversion professionnelle, qui souhaitent trouver des  
réponses à leur choix de métiers et d’orientation.
�• La première partie, de 14h à 17 h 30, est consacrée à l’accueil des groupes scolaires.
�• Puis de 18 h à 21 h, le public pourra y accéder gratuitement.
�La Nuit de l’orientation est plus qu’un salon d’information : elle a pour vocation de faire décou-
vrir les métiers, filières et carrières de façon ludique et conviviale.
�À cette occasion, des spécialistes de l’orientation et des professionnels du territoire accom- 
pagneront les visiteurs dans leur réflexion et répondront aux questions qu’ils se posent sur leur 
avenir professionnel : conseils individualisés, découverte des métiers… pour dédramatiser ces 
questions tout en trouvant des réponses appropriées à leur situation.
�Les objectifs de cette opération sont très concrets :
�• engager les publics présents dans des voies professionnelles offrant de réels débouchés.
�• appréhender le contenu et les contraintes des métiers.
�• obtenir des conseils personnalisés de spécialistes de l’orientation.
�• se projeter dans le futur de façon positive.
�Cet événement est organisé grâce à une forte mobilisation de la 
CCI et de ses partenaires économiques (OPCO, branches pro-
fessionnelles...), institutionnels (rectorat, Erip, Mission locale, 
CIO…) et bien évidemment, avec la participation de nom-
breuses entreprises. www.limoges.cci.fr

Cendriers écolos à Limoges.
À Limoges, l’association Coop & Ré s’associe avec des commerces  

du centre-ville �afin de concevoir des cendriers en matériaux  
de récupération pour inciter les fumeurs à mettre leurs mégots  

dans des cendriers plutôt que dans la nature. Une opération 
menée en partenariat avec Limoges Métropole et Emmaüs.

La Cantine 
LA CUISINE  
EN PARTAGE.
À Nexon, La Cantine est  
un projet associatif autour  
de la cuisine et du partage. � 
Créé durant les confinements afin  
d’aider les professionnels de l’éco-
système alimentaire (producteurs et 
restaurateurs), le concept a mûri  
et s’est développé. Accompagnée à  
son démarrage par la communauté  
de communes Pays de Nexon-Monts  
de Châlus, la Région Nouvelle Aquitaine, 
l’État et l’Europe, la mairie de Nexon  
et deux mécènes privés (familles Rurales 
et la Fondation AG2R La Mondiale),  
La Cantine a pu s’équiper d’accessoires 
de qualité (four vapeur mixte, robot 
coupe mixer et cutter, batteur mélangeur, 
plaques induction, etc.) Installée depuis 
2021 dans l’ancien dojo municipal,  
rue Pierre-et-Marie-Curie, elle dispose  
d’un espace cuisine entièrement équipé 
qui conviendra aux professionnels  
de la restauration, qu’ils soient porteurs 
de projets ou à la recherche d’un 
laboratoire pour une prestation extérieure.  
Avec ses trente-six places assises,  
le local de 70 m² peut servir de 
restaurant éphémère. Réservable à la 
demi-journée, à la journée ou pour 
plusieurs jours, le lieu peut être privatisé 
(repas d’entreprises, teambuilding, etc.)
contact@la-cantine.org

Installée à Nexon, La Cantine  
 permet aux professionnels de
disposer d’un espace éphémère.

Brèves d’actu
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823 000
C’est le nombre de nuitées touristiques  
étrangères en Haute-Vienne du 1er juillet  
au 26 août 2023. Un chiffre en hausse de  
9 % par rapport à 2022. Au total, 2,12 millions  
de nuitées ont été enregistrées sur  
cette période dans notre département.
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équipée d’un vidéoprojecteur, du wifi ou 
de la fibre, voire d’un ordinateur et d’une 
sonorisation. Une condition quasiment 
indispensable pour attirer cette clientèle 
d’affaires.
Dans son étude 2023 consacrée aux 
MICE, Coach Omnium/groupe 1001Salles 
constate plusieurs nouveautés post-Covid. 
Ainsi, la dimension RSE / développement 
durable s’est imposée de manière remar-
quable au sein des entreprises, ce qui en-
gendre une contrainte supplémentaire pour 
les prestataires. Ensuite, les manifestations 
les plus communes durent, en moyenne, 
une à deux journées et réunissent en gé-
néral moins de cinquante personnes, des 
chiffres en baisse par rapport à 2019. 
Les participants et les organisateurs re-
cherchent également davantage de sites 
originaux et dépaysants, tels que châteaux, 
monuments historiques et autres lieux 
atypiques.

nom de tourisme MICE (les sigles anglais 
pour Meetings, Incentive, Conferences, 
Exhibitions / Events) - reprend des cou-
leurs et se réinvente. Avec de nouvelles 
exigences des entreprises. Quand elles 
se réunissent à l’extérieur, les équipes ont 

besoin de matériel pour communiquer et 
participer aux désormais incontournables 
visioconférences. Les professionnels de 
l’hébergement (hôtels, restaurants, gîtes…) 
se sont adaptés à ces besoins et disposent 
souvent d’au moins une salle de réunion, 

T �andis que les visiteurs déambulent 
dans le parc en admirant les ani-
maux et les aménagements paysa-
gers exceptionnels, le château du 

Parc Zoo du Reynou, au Vigen, accueille un 
groupe de salariés en séminaire profession-
nel. Une activité en hausse pour ce lieu em-
blématique du tourisme régional. « Le tou-
risme d’affaires est un axe de développement 
pour des structures comme la nôtre », 
confirme Nicolas Lefrère, président du Parc 
Zoo du Reynou et administrateur au comité 
régional du tourisme de Nouvelle-Aquitaine. 
Pour accueillir cette clientèle, le propriétaire 
du Parc a investi : des salles rénovées et équi-
pées de matériel de communication et de dif-
fusion, des claustras pour isoler le château 
des espaces extérieurs. Le Reynou peut re-
cevoir jusqu’à cent vingt personnes dans des 
salles dédiées du château. L’établissement 
propose également quarante-neuf cou-
chages dans ses huit lodges avec vue sur la 
savane africaine. Une offre insolite, qui séduit 
des entreprises de toute la France. « Les réu-
nions d’entreprises, qui peuvent se prolonger 
d’une journée à une semaine avec des nui-
tées, permettent de rentabiliser nos établis-
sements durant des périodes de fréquenta-
tion plus creuses. Et il ne faut pas oublier que 
le professionnel que nous recevons peut être 
un prescripteur qui reviendra ensuite pour 
une visite privée en famille ou entre amis. »

Nouvelles tendances
Après avoir souffert durant le Covid, le tou-
risme d’affaires - également connu sous le 

Activité complémentaire du tourisme de loisirs, le tourisme d’affaires est reparti à la hausse après la crise du 
covid. Avec de nouvelles attentes des entreprises à la recherche d’espaces repensés et équipés pour s’adapter 
aux visioconférences et aux autres besoins en communication devenus indispensables.

Le tourisme d’affaires
se réinvente

 Comme de nombreuses autres 
 structures, le Parc Zoo du Reynou a 
 aménagé des espaces de réunions 
 insolites pour accueillir les entreprises. 

Le dossier
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Qualité de service
L’étude souligne également la forte de-
mande pour les hôtels « qui constituent 
le premier lieu d’accueil lorsque les entre-
prises ont besoin de se réunir à l’extérieur. 
Un lieu pratique qui propose généralement 
des salles de restauration, des chambres 
et un service assez professionnel, car de 
nombreux hôtels ont des services dédiés 
au MICE. » Un phénomène qui se confirme 
en Haute-Vienne, même si Alain Guillout, 
président de l’Umih 87 (Union des métiers 
et des industries de l’hôtellerie) souligne 
des changements qui pourraient impac-
ter la filière. « Le développement de la 
visioconférence et le télétravail ont chan-
gé les habitudes des commerciaux qui 
se déplacent moins. Nous devons éga-
lement faire face à la multiplication des 
meublés et des plateformes de location 
qui n’ont pas les mêmes contraintes que 
les hôteliers. Enfin, et nous n’y pouvons 
pas grand-chose, nous subissons notre 
enclavement. »
Pour autant, le secteur de l’hôtellerie réussit 
à se réinventer en proposant de nouveaux 
services : accueil personnalisé, salles de ré-
union et de coworking équipés. Et surtout, 
« une qualité de service qui mise sur l’hu-
main, ce qui répond à une attente des clients 
qui cherchent du contact et des conseils 

personnalisés », souligne Anne-Marie Spitz, 
directrice de l’hôtel Ibis Limoges Centre  
et présidente du Cercle des hôteliers de 
l’agglomération de Limoges (Chal). Des  
arguments que les gîtes mettent égale-
ment en avant avec des propositions de 
grande qualité et parfaitement adaptées aux  
attentes de la clientèle d’affaires.
Véritable enjeu pour les territoires, le tou-
risme professionnel est un secteur essentiel  

tant au niveau du fonctionnement des 
entreprises que d’un point de vue éco-
nomique. Ces voyageurs dépensent, en  
effet, jusqu’à quatre fois plus pendant leur 
voyage que les autres types de touristes. 
Afin d’attirer des entreprises extérieures 
et d’accompagner l’offre des profession-
nels locaux, la chambre de commerce et 
d’industrie joue un rôle de facilitateur par 
les mises en relation et la valorisation des  
dynamiques sur notre territoire.

Les atouts de notre territoire
Fort de nombreux atouts, notre départe-
ment dispose d’arguments pour séduire  : 
environnement, sites, hébergements et 
nombreux événements de portée nationale 
(Toques et porcelaine, Marché de Noël 
de Limoges, Les Francophonies, Éclats 
d’Émail, l’Open BLS de tennis féminin pour 
n’en citer que quelques-uns.)  « Nous avons  
un territoire magnifique, riche de pépites 
et de savoir-faire à découvrir. Nous devons 
en avoir conscience », souligne Nicolas 
Lefrère. « Pour attirer des réunions d’en-
treprises et développer cette activité,  
il faut une synergie entre tous les acteurs  
politiques, économiques, publics et privés. 
Je suis persuadé que, dans les années à ve-
nir, notre région pourra accueillir beaucoup  
plus de visiteurs qu’aujourd’hui ».

Découverte 
Nos entreprises se visitent.
�La CCI de Limoges et de la Haute-Vienne a mis en place les visites 
d’entreprises dès 1994. Étroitement liée aux entreprises du patrimoine vivant 
(EPV), cette opération est étendue, depuis juillet 2018, à l’ensemble de  
la Nouvelle-Aquitaine. Trente-sept entreprises haut-viennoises participent à 
cette action en partenariat avec la Région, les offices de tourisme, la chambre 
de métiers et de l’artisanat de Nouvelle-Aquitaine. « Ce projet a émergé de  
la volonté d’élus et de chefs d’entreprise CCI. Ils avaient noté l’importance de 
faire connaître leur savoir-faire au grand public », souligne Fabienne Maury, 
chargée de missions au sein de la direction Territoires et Communication  
de la CCI. Les visites d’entreprises se sont imposées comme un véritable outil  
de valorisation du territoire. Dans le cadre des partenariats, l’office de  
tourisme intercommunal de Limoges Métropole a d’ailleurs ajouté les visites 
d’entreprises dans les Pass Limoges Malin à côté des offres culturelles  
ou patrimoniales. Ces visites induisent des retombées économiques pour les 
entreprises qui vendent leurs produits sur place. Elles permettent également  
de valoriser les métiers auprès du grand public, notamment des jeunes, ce qui 
peut être un levier d’attractivité pour répondre aux besoins de recrutement.
www.visites-entreprises-nouvelleaquitaine.com

39 %
c’est le nombre 

d’entreprises en France 
qui ont utilisé de 

l’incentive (séminaires 
de stimulation, de 

motivation, etc.) en 
2022. Un chiffre 

en hausse face au 
télétravail qui isole  
les collaborateurs.

Toute l’année, des
entreprises de notre

région proposent aux
visiteurs de découvrir

leurs savoir-faire.

Le dossier Le tourisme d’affaires
se réinvente
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L’aéroport, une étape business.
Depuis plusieurs années, l’aéroport de Limoges met en avant le  

savoir-faire local auprès de sa clientèle française et internationale �en offrant  
la possibilité aux entreprises et aux créateurs haut-viennois d’exposer leur travail à  

travers différentes vitrines. Situées dans le hall public de l’aérogare, elles offrent une large  
visibilité avec deux options : exposition simple ou dépôt-vente. L’aéroport propose  

également des espaces où les entreprises peuvent délocaliser leurs séminaires et les réunions 
de travail : une salle de réunion équipée peut accueillir jusqu’à soixante-dix personnes ;  

un salon VIP permet d’être installé confortablement avec les clients. Le parking est offert !  
Vous pourrez bénéficier de la prestation traiteur du restaurant le Bistrot de la Place.

Services 
Terres de Limousin mutualise  
les offices de tourisme.
Nommé en juillet 2021 directeur de SPL Terres de Limousin, �qui regroupe 
l’ensemble des offices de tourisme des communautés de communes de Haute-Vienne - une 
initiative unique en France - Yves Buisson souligne les atouts de notre territoire en matière  
de tourisme en direction des professionnels. « Limoges est une ville à la campagne. Ce qui  
a pu être un frein à une certaine époque est devenu un atout qui séduit de plus en plus 
d’entreprises à la recherche d’une destination qui combine réunions de travail et moments de 
détente. » Cette proximité se retrouve également dans les lieux d’accueil privés (gîtes,  
hôtellerie-restauration, etc.) qui investissent pour s’adapter aux attentes de la clientèle. « Il faut 
également développer l’expérience et l’interaction. En cela, les visites d’entreprises sont  
un réel outil d’attractivité qui permet aux entreprises du territoire de faire découvrir directement 
leurs métiers et leur savoir-faire. » Pour accompagner les professionnels, SPL Terres  
de Limousin dispose d’une plateforme digitale, Elloha, qui centralise toutes les offres.
www.visitlimousin.com

1 240
C’est le nombre d’établissements 
professionnels hébergeant du 
public dans notre département.

75 %
C’est la part de clientèle 
d’affaires dans l’hôtellerie haut-
viennoise en 2022. Ce chiffre 
monte à 78 % pour Limoges 
Métropole. Les principaux mois 
de fréquentation sont janvier, 
mars, octobre et novembre.

21 013
C’est le nombre de lits marchands 
en Haute-Vienne (hôtels, gîtes, 
chambres d’hôtes…).

15

Le dossier Le tourisme d’affaires
se réinvente



16 Actions L E  M A G A Z I N E  É C O N O M I Q U E  D E  L A  C C I  D E  L I M O G E S  E T  H A U T E - V I E N N E  /  N ° 2 0 0  -  S E P T E M B R E  2 0 2 3

@
Am

an
di

ne
 L

ac
ot

te

@
Ad

ob
e 

St
oc

k

Conjoncture 
Un premier bilan  
« rassurant ».
Une saison rassurante en Haute-Vienne, c’est ce 
qui ressort du bilan touristique départemental. 
�L’enquête de conjoncture, menée par Terres de Limousin, in-
dique que les mois de juillet et d’août 2023 sont satisfaisants 
pour 63 % des professionnels, mais que la comparaison de la 
fréquentation avec 2022, année exceptionnelle post-Covid,  
serait en baisse. La hausse de fréquentation des nuitées 
françaises et étrangères est de + 6 % avec 2,12 millions de 
nuitées enregistrées sur la période. Certains espaces ont  
très bien fonctionné : le Centre de la Mémoire d’Oradour-
sur-Glane et ses nouvelles visites guidées, l’Aquarium de 
Limoges ou encore l’Espace Hermeline de Bussière-Galant. 
L’office de tourisme de Limoges Métropole note, lui, une 
nette reprise de la fréquentation des touristes étrangers qui 
représentent 30 % des visiteurs pour les mois de juillet/août. 
La nouvelle boutique, qui propose les produits des entre-
prises locales, a connu un franc succès avec une augmenta-
tion notable de ses ventes de 42 %.

Accueil 
Un service 
dédié aux pros 
à l’office  
de tourisme  
de Limoges.
L’office de tourisme de Limoges 
Métropole conseille et accompagne 
les entreprises qui veulent 
organiser leurs événements 
professionnels à Limoges et dans 
son agglomération. �« Le service 
tourisme d’affaires et congrès assure  
la gestion intégrale d’événements 
professionnels. Nous proposons une 
panoplie de solutions adaptées aux 
besoins spécifiques des clients : location 
de salles de réunion (des lieux classiques 
aux plus atypiques), équipements, 
animations, activités teambuilding, 
sessions de cohésion d’équipes, traiteurs 
ou restauration, hébergements… », 
souligne Aurélien Georges, en charge  
du service dédié aux professionnels.  
« Toutes ces formules peuvent être 
proposées en pack ou individuellement. 
Nous prenons en charge l’organisation  
en proposant des offres clés en main 
100 % modulables. » Depuis plus d’un an, 
Aurélien Georges a fédéré un réseau 
complet d’acteurs entièrement consacré  
au tourisme d’affaires. Le service, en  
plein développement, va évoluer en 2024 
avec l’introduction de nouvelles activités 
afin de construire pour la destination 
Limoges une offre affaires « à la pointe de 
la compétitivité sur le plan national. »
congres@limoges-tourisme.com

Après une année 2022 exceptionnelle,
la saison touristique 2023 a été qualifiée de
rassurante pour les professionnels de notre
département. À Oradour-sur-Glane, les visites
guidées apportent une autre vision du site.

Tourisme 
d’affaires.
Mais qu’entend-on  
par tourisme d’affaire ?  
Ce terme désigne les 
déplacements à but 
professionnel. �Il combine 
les composantes classiques 
du tourisme (transport, 
hébergement, restauration) 
avec une activité économique 
pour l’entreprise. Ce marché  
peut être divisé en quatre 
catégories : les congrès et  
les conventions d’entreprise ; 
les foires et les salons ;  
les séminaires et réunions 
d’entreprises ; les voyages 
individuels d’affaires.  
Chacun possède ses propres 
spécificités en termes 
d’organisation, de logistique 
ou de budget et a des  
acteurs différents et des 
prestataires qui ne sont 
généralement pas les mêmes. 

 Le tourisme d’affaires est un secteur 
sur lequel nous devons miser car  
il est générateur de retombées pour les 
structures privées et publiques de notre 
territoire. Nous bénéficions de nombreux 
atouts dont nous devons être conscients 
et qu’il faut mettre en avant. 
Nicolas Lefrère, président du Parc Zoo  
du Reynou et administrateur au comité régional 
du tourisme de Nouvelle-Aquitaine

Le dossier Le tourisme d’affaires
se réinvente
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L�a crise sanitaire a remis la santé et les conditions de travail au  
cœur des préoccupations de nos concitoyens. Au même moment, 
les risques professionnels restent élevés : 604 565 accidents  
du travail ont été dénombrés en 2021, dont 645 mortels.

Face à ces réalités, le Gouvernement a lancé le quatrième plan santé 
au travail (PST 4) qui donne la priorité à la prévention, à la qualité 
de vie et aux conditions de travail comme levier de performance de 
l’entreprise et de bien-être des salariés.
Ce plan, mis en place jusqu’en 2025, renforce l’accompagnement 
de proximité fourni aux entreprises et aux salariés. En effet, face 
aux risques professionnels, certains secteurs sont particulièrement 
concernés, notamment ceux qui utilisent des produits émetteurs 
d’agents dangereux.

Afin de répondre à cette problématique, la CCI de Limoges et de la 
Haute-Vienne a signé un partenariat avec la Carsat Centre Ouest 
pour accompagner les entreprises du territoire dans la mise en place 
d’une démarche de prévention des risques chimiques.
Celle-ci s’adresse en priorité aux entreprises de moins de cinquante 
salariés concernés par ces risques en raison de l’utilisation de 
produits dangereux et/ou d’activités émettrices d’agents dangereux 
(poussières, vapeurs, gaz d’échappement, fumées toxiques, 
brouillards d’huiles, etc.). L’objectif de ce parcours collectif et 
individuel : informer sur le risque chimique, savoir identifier les 
principaux agents chimiques dangereux, faire un état des lieux  
dans l’entreprise et mettre en place des actions concrètes pour 
réduire les risques.

Santé au travail :  
limiter les risques chimiques

Dans le cadre du Plan santé au travail, la Carsat du centre-Ouest et la CCI proposent un accompagnement en 
direction des entreprises impactées par les risques chimiques.

Deuxième 
cause de 

maladie des 
salariés.
Un salarié sur 10  

est concerné par une 
exposition à au moins  

un produit cancérogène, 
mutagène ou 

reprotoxique (CMR). �Un 
salarié sur trois est exposé à au 

moins un produit chimique.�  
38 % des entreprises signalent 

la présence de substances 
chimiques ou biologiques 

potentiellement dangereuses 
sur leurs lieux de travail.

Business   plansBONS
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Trophées des entreprises 
Pensez à candidater !
Organisée par Le Populaire du Centre, la CCI de la Haute-Vienne  
et la Banque Populaire Aquitaine Centre Atlantique, en partenariat  
avec la Région Nouvelle-Aquitaine, Limoges Métropole, Enedis  
et la CPME 87, l’édition 2023 des Trophées des entreprises se tiendra  
au Zénith de Limoges le jeudi 7 décembre prochain. �Participer  
aux Trophées, c’est une opportunité unique de faire connaître votre entreprise  
et les démarches innovantes et/ou remarquables mises en œuvre en son sein.  
C’est valoriser un travail d’équipe qui met en lumière vos collaborateurs. C’est 
l’occasion, également, de se distinguer de vos concurrents. Que vous soyez 
commerçant, industriel, entreprise de services, start-up, TPE, PME, groupe, 
augmentez votre visibilité, valorisez votre savoir-faire et développez votre réseau  
en candidatant dans une des cinq catégories proposées : elles réussissent,  
elles rayonnent, elles se lancent, elles innovent, elles s’engagent. Un jury d’experts  
se réunira pour élire trois nommés par catégorie et un lauréat qui seront  
présentés dans les colonnes du Populaire du centre et sur site lepopulaire.fr.  
Le jeudi 7 décembre 2023, les lauréats seront mis à l’honneur et dévoilés  
sur la scène du Zénith. Clôture des candidatures le jeudi 5 octobre 2023 à minuit.
Inscriptions sur www.trophees.lepopulaire.fr

Énergie 
Des aides à  
la rénovation
Commerçants, restaurateurs, hôtels et 
services, vous souhaitez connaître les 
aides et les actions possibles pour éco-
nomiser de l’énergie ou vous avez une 
question liée à la rénovation énergétique 
(technique, financière, fiscale…) ?  �
�La CCI peut vous aider à réduire votre facture  
énergétique ou à améliorer le confort de votre local. 
Grâce au programme Sare (Service d’accom- 
pagnement à la rénovation énergétique), mené  
en partenariat avec la Région Nouvelle Aquitaine, 
l’ADEME et la CMA, la CCI propose des actions de 
sensibilisation, d’information et de conseils person-
nalisés gratuits sur l’ensemble des aspects d’un 
projet de rénovation : solutions techniques perfor-
mantes, aides financières mobilisables, etc.. Cet 
accompagnement personnalisé est à destination 
des entreprises du petit tertiaire (entreprises  
de moins de 1 000 m² : commerces, transports et  
entreposages, hébergement et restauration, etc.)
�Après un premier échange, une visite peut être 
proposée à l’entreprise pour aborder le projet de 
rénovation dans son ensemble : les besoins, les 
attentes, les travaux d’amélioration du bâtiment et 
des systèmes (isolation, éclairage, ventilation, cli-
matisation, chauffage, eau chaude…) envisagés, 
ainsi que les éventuelles contraintes à prendre en 
compte. www.limoges.cci.fr

Booster son projet.
L’association Réseau Entreprendre 
Limousin organise son premier 
Booster Camp mardi 15 et mercredi 
16 novembre à Limoges, à l’Ordre  
des Experts-Comptables (25, rue 
Cruveilhier). �Le but est de réunir, pendant 
vingt-quatre heures, dix dirigeants et  
experts autour de cinq porteurs d’un projet de 
développement d’entreprise sélectionnés  
par l’association. « Le Booster Camp est une 
aventure entrepreneuriale et collective au 
service du développement des entreprises et 
de l’emploi du territoire. Cet évènement fera 
évoluer des projets de croissance d’entreprise 
dans le respect des valeurs chères à Réseau 
Entreprendre : bienveillance, gratuité, solidarité 
entrepreneuriale », précise l’association.
www.reseau-entreprendre-limousin.fr

Tri des biodéchets pour les restaurateurs.
À partir du 1er janvier 2024, la loi impose le tri des biodéchets pour  
tous. �Pour les particuliers, les collectivités sont tenues de proposer une collecte 
séparée et/ou une solution de valorisation organique des biodéchets. Par contre, 
elles n’ont pas d’obligation en ce qui concerne les professionnels, notamment les 
restaurateurs. Ces derniers doivent donc essayer d’estimer la production de  
biodéchets de l’établissement pour optimiser le tri. Sont concernés les déchets 
d’origine végétale (épluchures de légumes, restes de fruits, marc de café, restes  
de pain…) et les déchets d’origine animale (déchets de cuisine et de table et sous- 
produits animaux catégorie 3**). Les solutions dépendent du volume d’activité  
de l’établissement, de la quantité de biodéchets produits et de la place disponible pour 
leur stockage ou le traitement. Pour tout renseignement, vous pouvez contacter  
un conseiller de la CCI ou aller consulter le site. www.limoges.cci.fr
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Garage 2067 
Accélérateur d’idées.
Passer du stade de la bonne idée à celui d’une vraie entreprise n’est jamais 
simple. �Créé en 2015, le Garage 2067 (*) est une association limougeaude constituée d’en-
trepreneurs qui apporte conseils, expérience et réseau aux futurs dirigeants. « Nous aidons à 
structurer les idées et à trouver les bons arguments pour franchir un cap dans l’aventure  
entrepreneuriale. Avec toujours un esprit dynamique et bienveillant », insiste Alexis Boulaiz, 
créateur de l’application Limougeotte et membre du bureau. Le Garage 2067 organise  
plusieurs événements : les apéros du Garage un mercredi par mois (prochain rendez-vous le 
4 octobre à Ester technopole) ; les Garage Boost, des ateliers en présence de professionnels 
et de structures d’accompagnement régionales (CCI, CMA, France Active…) ; le Week-End 
Dev pour créer son entreprise en 56 heures. Chaque année, de nombreuses idées sont  
présentées et beaucoup bénéficient ensuite d’un accompagnement. Afin de poursuivre et de 
développer son activité, l’association recherche des partenaires, financiers notamment, ainsi 
que des bénévoles intéressés par l’entrepreneuriat et l’innovation.
(*) Le nom fait référence aux startups de la Silicon Valley nées dans les garages et à ce que 
seront devenus les projets d’entreprise dans 50 ans, en 2067.
garage2067.limoges@gmail.com

Renouvellements pour les EPV.
Sur le premier semestre 2023, le label Entreprise du Patrimoine  
Vivant (EPV) a été renouvelé pour six entreprises haut-viennoises. � 
Il s’agit de l’Atelier du Vitrail, de Haviland, de JL Coquet &Jaune de Chrome,  
de Royal Limoges, de JM Weston et de Laine et Compagnie. Vingt-six entreprises  
du département sont labellisées EPV.

 Le Garage 2067 organise régulièrement 
 des rendez-vous à destination des professionnels du territoire. 
 L’occasion d’échanger sur les idées et les projets. 

Cybersécurité 
Anticiper  
les risques.
Face aux risques informatiques  
qui se multiplient, il est important 
d’anticiper les actions à mettre  
en place. �Ainsi, de plus en plus,  
les sociétés d’assurance proposent des 
clauses pour se prémunir contre  
certains risques d’origine numérique afin 
d’accompagner les entreprises victimes  
de cybermalveillance ou de cyberattaques.
L’assurance fournit, en cas de sinistre, 
une assistance juridique ainsi qu’une 
couverture financière du préjudice 
(matériel, immatériel, etc.) Selon les 
contrats, différents types de protection 
peuvent être proposés. Ces clauses 
assurantielles peuvent se traduire dans  
les contrats d’assurance classique ou 
prendre la forme d’une police d’assurance 
cyber spécifique, bien que ce dernier 
marché reste encore à ̀ développer, en 
particulier en matière de jurisprudence 
concernant l’activation ou non des clauses 
d’exclusion. Quelle que soit la forme,  
il est important de vérifier que les risques 
les plus redoutés pour l’entreprise sont 
couverts. �Par ailleurs, il est indispensable  
de vérifier si vous connaissez bien votre 
parc informatique et vos actifs métiers. 
�« Ai-je connaissance des systèmes 
d’information, des applications et des 
données vitales pour mon  
entreprise au regard de mon activité ? » : 
cette question est la première à se poser  
pour renforcer le système d’information (SI)  
de son entreprise. Pour bien se protéger,  
toute entreprise, même unipersonnelle,  
se doit d’inventorier ses matériels et  
ses logiciels ainsi que les données et les 
traitements qui constituent son patrimoine 
informationnel et contribuent à sa 
pérennité́. De cet inventaire découleront  
les mesures de protection adaptées.
Ce bilan indispensable permet de faire 
le point sur les besoins et les capacités 
numériques de son entreprise. Il doit être 
mis à̀ jour régulièrement et au moins  
une fois par an. Il sera aussi très utile pour 
les professionnels qui interviendront  
en réponse à̀ un incident.
Jean-Luc Fayard conseiller sûreté CCI  
05 55 45 15 15

Business   plansBONS
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Réseau 
« L’autisme, un atout  
pour les entreprises ».
Rencontre avec Philippe Mazière, vice-président  

du Réseau des villes amicales pour l’autisme (RVAA)  
et PDG du groupe Célios à Limoges.

Pourquoi se présenter au monde économique ?
Philippe Mazière : �RVAA s’adresse aux villes et aux différents acteurs dont, évidemment,  
les entreprises. Nous avons une démarche multi-partenariale. Nous voulons mettre en place  
des conditions favorables à l’inclusion des enfants et des adultes. Mais nous avons 30 ans  
de retard ! Nous ne les rattraperons qu’en agissant ensemble.

Comment pensez-vous rattraper ce retard ?
P.M. �L’objectif du Réseau est de construire une société qui s’adapte aux personnes autistes  
et « différentes » afin de devenir plus inventive, plus agile et plus prospère. Nous pouvons  
nous inspirer de la région prospère de Guipuzkoa, au Pays basque espagnol, qui a inclus près  
de 90 % des autistes dans ses écoles et un très grand nombre d’entre eux en entreprises.

Comment les entreprises peuvent-elles prendre leur part ?
P.M. �En s’adaptant pour mieux accueillir les autistes. Elles découvriront, comme je l’ai fait,  
toute la plus-value que cela apporte : 10 % des ressources humaines de mon entreprise  
sont composées de personnes autistes. L’autre moyen de nous aider est de nous accompagner  
dans le développement du Réseau via du mécénat financier ou de compétence.
contact@rvaa.fr
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Apesa 87.
Apesa 87 (Aide psychologique 
aux entrepreneurs en 
souffrance aiguë) est une 
association qui peut aider  
les dirigeants via un dispositif 
d’alerte en trois étapes :  
�des psychologues forment des 
sentinelles, celles-ci sont ensuite 
chargées de détecter les cas  
de détresse psychologique. Enfin, le 
chef d’entreprise est pris en charge 
gratuitement par un psychologue. 
Créé en 2017, le dispositif Apesa 87 
permet à tout chef d’entreprise, qui  
en éprouve le besoin, de bénéficier 
d’une prise en charge confidentielle  
et à proximité de son domicile par des 
psychologues spécialisés. Reconnu 
d’intérêt général, le don à Apesa 87 
ouvre droit à une réduction d’impôt 
de 60 % pour les entreprises et 66 % 
pour les particuliers.
Catherine Dagiral 05 55 45 15 03

Industrie 

Accompagner la transition écologique.
La transition écologique et 
énergétique est désormais 
une nécessité pour toutes les 
entreprises, en particulier 
celles du secteur industriel. 
�Cet enjeu majeur constitue l’une 
des priorités du plan France Relance 
porté par le gouvernement. En sep-
tembre 2022, le Président de la 
République a exprimé le souhait 
d’engager les PMI dans leur transi-
tion écologique. Une opération na-
tionale a ainsi été élaborée visant à 
sensibiliser et accompagner 30 000 
PMI avec pour objectif principal de 
faire connaître et diffuser les diffé-
rentes offres d’accompagnement 
des acteurs connus et reconnus des 
entreprises industrielles que sont les 
CCI, l’ADEME, Bpifrance et les CMA.
La CCI de Limoges et de la Haute-
Vienne déploie des dispositifs 

pour accompagner les industriels 
qui souhaitent s’engager dans 
une démarche de transition écolo-
gique, et, plus largement, de déve-
loppement durable, et en faire un 
levier économique pour innover, 
se différencier, réduire ses coûts et 
développer son activité.
Vous souhaitez amorcer ou pour-
suivre la transition écologique de 
votre entreprise ? Identifiez rapide-
ment les aides et dispositifs exis-
tants pour simplifier votre transition 
écologique et énergétique (transi-
tion énergétique, économie circu-
laire, décarbonation, RSE, labels 
et certifications, mobilité durable, 
financement de la transition éco- 
logique, etc.)
Plus d’informations sur le site  
www.limoges.cci.fr
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L’enquête semestrielle de conjoncture réalisée par la CCI en janvier a pris le pouls de l’économie 
locale en ce début d’année. Retrouvez l’ensemble des résultats sur notre site www.limoges.cci.fr.

Baromètre éco 2023.
Résultats premier semestre 2023 

Évolution du CA (  ) et confiance dans l’avenir de l’entreprise (en %) 

Indicateur de confiance  
des chefs d’entreprise

Investissements 

* Le solde d’opinion correspond à la différence entre le pourcentage de chefs d’entreprise 
 ayant exprimé une opinion positive et celui ayant exprimé une opinion négative.

amélioration incertitudestabilité améliorationdétérioration stabilité détérioration

des chefs d’entreprise 
ont investi au second 
semestre 2022 et 24,5 % 
prévoient de nouveaux 
investissements au 
premier semestre 2023.31 %48 %

sont confiants 
pour l’avenir de 
leur entreprise

42 %
ont confiance 
en l’avenir de 
l’économie 
française

Prévisions second semestre 2023 

3 3

soldes
d’opinion*

soldes
d’opinion*

- 18 -3

- 1 -2

chiffre d’affaires chiffre d’affaires

trésorerie trésorerie

effectifs effectifs

industrie BTP CHR commerce services

64 % 48 % 63 % 52 % 59 %

Infographic
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Architecture. Serre Ancienne,  
un savoir-faire incomparable

Serre Ancienne pratique un métier rare : fabricant et restaurateur de serres. Grâce à son expertise et à son 
savoir-faire, l’atelier limougeaud intervient dans toute la France pour restaurer des ouvrages anciens ou réaliser 
des créations contemporaines.

Plus de dix mille heures de travail, 
c’est le temps qu’il aura fallu aux 
artisans de Serre Ancienne pour res-
taurer une serre monumentale du 
château de Savoye, dans le Cher. 
�Inscrite à l’Inventaire supplémentaire des 
Monuments Historiques, cette structure à 
combles de fer et surfaces vitrées est ex-
ceptionnelle par sa construction et ses di-
mensions : longue de 27 mètres, elle est large 
de 7 mètres et haute de 10 mètres. Ayant subi 
les atteintes du temps, l’ouvrage était mena-
cé. La restauration, soutenue par la Mission 
Bern, ne pouvait être confiée qu’à une entre-
prise spécialisée et reconnue. Et c’est à l’en-
treprise limougeaude que les propriétaires 
du château se sont naturellement adressés.

Une référence nationale
Serre Ancienne a été créée en 2012 par 
Guillaume Durost. Vitrailliste et métallier de 
formation, cet entrepreneur à l’âme d’artiste 
a su, en quelques années, faire de la petite 
entreprise une référence incontestable en 
France. Serres d’agrément, de culture, jar-
dins d’hiver ou marquises sont rénovées 

à partir de plans ou 
de photos d’époque. 
Guillaume Durost des-
sine lui-même tous les 
projets de restauration, 
d’aménagement et de 
reconstruction. « C’est 
un travail qui demande 
beaucoup de rigueur 
et d’organisation. Nos 
clients sont des perfec-
tionnistes. Nous nous 
devons de respecter 
l’ouvrage d’origine dans 
les moindres détails, 
même s’il faut parfois 
s’adapter à de nou-
velles contraintes et aux 

normes actuelles. Il faut également redé-
couvrir certaines techniques disparues. » 
Guillaume Durost peut compter sur une 
équipe réduite mais passionnée (neuf sala-
riés, 30 ans de moyenne d’âge), dont son 
frère Claude et Thierry Clerq, l’expérimenté 
chef d’atelier qui supervise l’ensemble des 
chantiers.

Patience et minutie
Chaque serre est démontée et transpor-
tée dans les ateliers de Limoges pour y 
être restaurée avant d’être de nouveau dé-
montée et remontée sur son site d’origine. 
Ce travail, qui exige patience et minutie, 
requiert une vigilance de chaque instant. 
« L’intérêt architectural et la fragilité des 
serres nécessitent des précautions parti-
culières : une étude de l’édifice, le dévitrage 
de la serre, etc. Notre atelier maîtrise l’en-
semble des techniques nécessaires pour 
ces chantiers. » La structure métallique est 
traitée par sablage puis zingage avant ap-
plication d’une peinture thermolaquée. Des 
verres de 4 millimètres d’épaisseur sont 
installés de manière traditionnelle sur bain 

de mastic vitrier avec application au cou-
teau sur les champs de fer pour un rendu 
originel. Sur les parties courbes, les verres 
se chevauchent avec l’aspect de tuiles. 
Dans certains cas, comme les dômes, les 
verres peuvent aussi être bombés pour 
s’adapter aux courbes.
Serre Ancienne réalise une dizaine de chan-
tiers chaque année pour les particuliers  
(70 % de l’activité), les professionnels et les 
collectivités. C’est tout un patrimoine qui est 
ainsi préservé pour de nombreuses années.
Serre Ancienne
30 rue de Brouillebas à Limoges
www.serre-ancienne.fr

Un kiosque 
remarquable.
Guillaume Durost conçoit également  
des œuvres contemporaines : vitraux, 
mobilier structural, sculptures… L’une  
des réalisations les plus remarquables est  
le Kiosque origami qui se trouve dans  
le parc de l’hôtel-restaurant La Chapelle 
Saint-Martin à Nieul. Long de 17 mètres 
et large de 11 mètres, peint d’un blanc 
immaculé, il est recouvert d’une toiture 
en acier plié évoquant l’art de l’origami. 
Au centre de la toiture, une verrière laisse 
entrer la lumière pour le plus grand plaisir 
des clients et du chef Gilles Dudognon.

Success stories
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Confection. Maison Broussaud, 
extension réussie

L’entreprise familiale de confection de chaussettes, créée en 1938, s’est imposée en quelques années comme 
un symbole du Made in France. Une extension de l’usine historique des Cars concrétise les projets d’Aymeric 
et Alexandra Broussaud qui investissent et recrutent.

L�a Maison Broussaud, installée aux 
Cars depuis 1938, est un exemple  
de réussite industrielle. Après avoir 
connu des temps difficiles, Aymeric 

et Alexandra Broussaud, troisième 
génération à diriger le groupe, ont réussi  
à redresser l’entreprise de confection  
de chaussettes. �Mieux, ils en ont fait  
un symbole reconnu du Made in France. 
Pourtant, quand le couple reprend la 
manufacture en 2006, elle ne compte plus 
que quatre collaborateurs. Et ils sont peu 
nombreux autour d’eux à croire au maintien 
de l’activité. Dix-sept ans plus tard, ils 
emploient soixante-quatorze collaborateurs 
(sept recrutements en 2023) et 
commercialisent chaque année 1,3 million 
de paires de chaussettes. Et ce, sans 
délocaliser le site des Cars. « C’est une 
usine historique à laquelle nous sommes 
attachés », sourient Alexandra et Aymeric 
Broussaud qui n’ont jamais voulu 
déménager. Une volonté de garder cette 

pour réaliser un agrandissement de  
400 mètres avec un nouveau système de 
stockage des matières premières afin  
de gagner en productivité et d’améliorer  
les conditions de travail des équipes.  
Un projet soutenu par la Région Nouvelle-
Aquitaine, qui accompagne l’entreprise 
depuis de nombreuses années, et financé 
en partie par France Relance qui a  
accordé un montant de 400 000 euros 
« Avec les systèmes de rayonnages 
classiques, nos opérateurs marchaient 
près de dix kilomètres par jour. Désormais, 
les 20 tonnes de matière première  
sont accessibles en huit mètres grâce  
à un système de stockage vertical. »
Les quatre armoires Modula permettent de 
stocker treize tonnes de bobines, repré- 
sentant environ mille trois cent cinquante 
références, qui sont toutes pesées,  
scannées et vérifiées. Une automatisation 
indispensable pour répondre à la demande 
nationale et internationale. Grâce à ce nouvel 
investissement, la Maison Broussaud compte 
produire rapidement 1,5 million de paires  
de chaussettes puis deux millions dans 
quelques années. De belles perspectives
de développement pour l’entreprise,  
labellisée EPV, qui valorise le savoir-faire, 
l’industrie et les productions locales.
www.broussaud.com

150
C’est le nombre de clients pour 
lesquels la Maison Broussaud 
produit des chaussettes, dont 

des grands groupes (Carrefour, 
Lacoste, Archiduchesse) et de 

plus petites marques qui mettent 
en avant le Made In France.

attache familiale qui a nécessité d’adapter 
régulièrement l’outil de production.

Une automatisation 
indispensable
L’entreprise vient ainsi de réaliser un 
investissement de près d’1,7 million d’euros 
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Revlim. Un vélo contre  
la perte d’autonomie

Un vélo qui combine exercice mental et activités physiques, c’est le projet mené par l’entreprise limougeaude 
Revlim. Un appareil innovant qui s’adresse à de nombreux secteurs dans les domaines de la santé pour les 
personnes fragilisées par le vieillissement ou la maladie.

Créée en 2013, la société 
limougeaude Revlim a développé  
un vélo cognitif double tâche 
unique sur le marché. Cet appareil 

innovant a été imaginé par le président 
fondateur de l’entreprise, Nicolas Troubat, 
qui a mené des études universitaires  
dans les domaines de la physiologie de l’effort  
et de l’ingénierie de la rééducation et  
de la performance motrice. Le vélo cognitif  
se compose d’un fauteuil ergonomique 
indépendant et d’un pédalier motorisé  
couplé à une tablette tactile. Destiné aux  
personnes fragilisées par le vieillissement,  
le handicap ou la maladie, il combine  
les activités physiques et mentales :  
en pédalant, l’utilisateur réalise  
des exercices ludiques sur la tablette.

De nombreux débouchés
Outre les bienfaits d’ordre musculaire, 
cardiorespiratoire et métabolique, cet 
appareil favorise un meilleur fonction- 
nement cérébral. Durant chaque exercice, 
les données sont analysées afin  
d’évaluer les capacités de l’utilisateur  
et de suivre sa progression. Destiné 
principalement aux résidences seniors  
et aux instituts médicalisés (hôpitaux, 
Ehpad), le vélo cognitif a déjà convaincu  
de nombreuses structures via des  
formules d’achat (une cinquantaine  
de vélos a déjà été vendue) ou de  
prestations de service avec un 

accompagnement personnalisé (plus de six 
mille séances réalisées chaque année). 
Forte de ces retours positifs, l’entreprise a 
décidé de développer son offre dans le 
champ de la thérapie non médicamenteuse 
avec de nouveaux outils d’analyses encore 
plus précis et fiables. Destinées à enrichir  
les données des professionnels du secteur 
médical, ces mesures pourront permettre 

Ce vélo cognitif permet de concilier
activités mentales et physiques.

de suivre l’évolution d’un patient mais 
également de repérer des fragilités de 
façon prédictive. Ce positionnement original 
devrait permettre à Revlim d’élargir son offre 
auprès des professionnels de santé et 
même, pourquoi pas, de faire de 
l’accompagnement sur vélo cognitif une 
méthode incontournable dans certains 
parcours de soins. www.revlim.fr

Success stories
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Installée à Saint-Junien, l’entreprise Tapiero est spécialisée depuis 120 ans dans la fabrication de sacs pour les 
industriels. Elle innove avec des produits biodégradables et compostables qui lui ouvrent de nouveaux marchés 
auprès des professionnels comme des particuliers à travers toute la France.

S�i vous habitez à Limoges et 
dans certaines communes 
de l’agglomération, vous 
avez sûrement déjà reçu 

des sacs en papier recyclables 
pour le compost. Ces produits sont 
conçus, développés et fabriqués à 
Saint-Junien par l’entreprise 
Tapiero qui fêtera en 2024 ses 120 
ans d’existence. Elle est au-
jourd’hui pleinement engagée 
dans les produits écologiques et 
les démarches RSE, un marché 
d’avenir prometteur.
Fondée en 1904 sous le nom de 
maison Martineau, spécialisée 
dans les papiers pour la boucherie, 
l’entreprise saint-juniaude n’a ces-
sé de se développer. Rachetée par 
Léon Tapiero en 1956 et reprise en 
1974 par son fils Guy, elle a intégré 
en 2023 le groupe Bulteau déve-
loppement, dont le siège social est 
installé à Lille et qui regroupe une 
trentaine de PME indépendantes. 
« L’objectif est de faire grandir 
l’entreprise avec le support d’un 
grand groupe tout en gardant la 
structure, le nom, les emplois et la 
localisation », explique Jonathan 
Gimenez, responsable commer-
cial, salarié de la société familiale 
depuis 16 ans. Tapiero s’est déve-
loppée avec les sacs papiers pour 
les métiers de bouche (minoteries, 
boulangeries…) qui représentent 
encore 40 % de son activité.

Remplacer le plastique 
par un papier adapté
Mais depuis quelques années, c’est vers un 
deuxième marché qu’elle se développe : ce-
lui de la collecte et du tri des déchets végé-
taux. Pour ce marché, l’entreprise produit et 
livre des sacs de 80 à 125 litres autoportés 

Tapiero. Des sacs  
recyclables 100 % locaux

qui permettent de collecter les 
déchets de jardin, tontes, feuilles, 
branchage….
« Nos sacs sont 100 % recyclables, 
100 % biodégradables et 100 % 
compostables. Constitués de pa-
pier PEFC, ils répondent parfaite-
ment aux exigences liées au déve-
loppement durable. Notamment les 
solutions de tri à la source, tout en 
s’intégrant sans problème au cycle 
de valorisation des déchets. »

En 2024, collecte des 
biodéchets obligatoire
C’est d’ailleurs pour répondre 
à cette obligation que Limoges 
Métropole a lancé un appel d’offres 
remporté par l’entreprise saint-
juniaude qui fournit les sacs des-
tinés aux usagers et aux profes-
sionnels (restauration, etc.) « Nos 
sacs papier réduisent l’usage du 
plastique grâce à leur solidité, leur 
résistance à l’humidité et leur po-
lyvalence. Ils peuvent être jetés 

directement dans le composteur même à do-
micile. Ils permettent de valoriser le contenu et 
le contenant en une seule opération. »
Dans un secteur en plein essor, l’entreprise 
mise sur ses nombreux atouts : la fabrication 
française à prix équivalent, l’accompagne-
ment du client dans l’ensemble du processus 
et une large gamme allant de sept litres à deux 
cents litres. Des compétences qui permettent 
à Tapiero d’être un acteur incontournable sur 
un marché dynamique et en fort développe-
ment. www.tapiero.fr

Trier, collecter, 
valoriser.
Tapiero commercialise des sacs en papier 
de grandes dimensions – de 30 à 220L - 
qui tiennent debout et qui remplacent les 
poubelles en plastique. Capables de résister 
à un poids de plus de 40 kilogrammes, ils 
permettent de trier les déchets directement 
à la source. Une solution pratique et 
facilement déployable dans un atelier mais 
aussi sur de petits chantiers.

14
millions de 

chiffres 
d’affaires

250
millions  
de sacs  

produits/an

38
salariés

20
lignes de 

production

1 200
clients

Les sacs produits par  
 l’entreprise de Saint-Junien  

 sont adaptés à de  
 nombreux marchés, comme  

 ici les espaces verts.
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Bon voyage

Malte, un patrimoine exceptionnel
��État insulaire, situé au centre de la 
Méditerranée, entre la Sicile et les côtes 
d’Afrique du Nord, Malte est un archipel  
qui comprend quatre îles : l’île de Malte, l’île  
de Gozo, l’île de Comino et la petite île 
inhabitée de Filfla. Le soleil, la mer et son 
riche patrimoine culturel en font une  
des destinations les plus recherchées du 
moment. Connue pour ses sites historiques, 
Malte a subi de nombreuses occupations  
en raison de son emplacement stratégique : 
les Romains, les Maures, les Chevaliers  
de l’Ordre de Saint-Jean, les Français et les 
Britanniques. En circuit accompagné, vous 
pourrez découvrir la douceur orientale de 
l’archipel et quelques-uns des plus beaux 
sites : les falaises de Dingli, point culminant de 
Malte ; la Grotte Bleue aux eaux turquoise ; 
l’Ile de Gozo, site naturel et sauvage ; Rabat 
et sa citadelle ou Xlendi et sa superbe baie.
Malte du 10 au 17 octobre 2023 : proposée 
en circuit accompagné, en séjour demi-
pension ou tout inclus ou en vols seuls 

également. La destination sera reconduite 
en 2024 du 6 au 13 juin.

on découvre une succession de montagnes 
et de falaises tombant dans la mer.  
Le centre est riche en vignes, en hortensias  
et en rhododendrons ; l’ouest est la  
partie la plus sauvage de l’archipel. Durant 
ce séjour, vous visiterez notamment la 
cathédrale de Sé, l’église do Colegro, le parc 
de Santa Clara ou le marché dos Lavadores.
Madère du 05 au 12 octobre 2023 en  
circuit accompagné, en séjour avec 
plusieurs formules (petit-déjeuner seul, 
demi-pension ou tout inclus) ou en vols 
seuls également. La destination sera 
reconduite en 2024 du 10 au 17 octobre.

En octobre, direction le
soleil vers Malte ou Madère
depuis Limoges pour
celles et ceux qui préfèrent
voyager hors saison.

Douceur et nature à Madère
�Situé au Portugal à 600 kilomètres  
de la côte marocaine et à près de  
1 000 kilomètres au sud-ouest de Lisbonne, 
l’archipel de Madère fait le bonheur  
des amateurs de nature et de randonnées. 
Depuis Limoges, vous atterrirez à Funchal,  
la capitale de l’île. Elle est le point de départ 
des nombreuses visites. D’origine volcanique, 
l’île de Madère est située dans l’océan 
atlantique et bénéficie d’un climat tempéré  
et doux. Elle s’étend sur 55 kilomètres  
de long et 24 kilomètres de large. Madère se 
caractérise par une végétation exotique 
luxuriante composée de fleurs exotiques,  
de bananiers, d’arbres tropicaux.  
Les paysages sont diversifiés. Dans l’Est,  

Ces séjours vacances sont organisés par  
le Tour-opérateur français Top of Travel qui 
propose actuellement des tarifs promo-
tionnels pour les départs de cette année. 
Renseignement et réservation en agences 
de voyages. Ou www.aeroportlimoges.com

MALTE & MADÈRE
MALTE & MADÈRE

©
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QUE RAPPORTER DE MALTE ?

Des olives

Du miel

QUE RAPPORTER  DE MADÈRE ?

Des broderies

Du vin
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Juin – septembre 2023
LIMOGES
•	Adre eau, �localisation 

de fuites d’eau
•	AF Auto, �vente de 

véhicules d’occasion
•	Afro beauté Caraïbes, 

�produits de beauté
•	Aurilis group, 

�équipements 
automobiles

•	Biotope, �bureau 
d’études en 
environnement

•	Budget-papeterie, 
�papeterie - 
maroquinerie

•	DB Auto, � 
véhicules d’occasion

•	Demars pêche,  
�articles de pêche

•	Eden plus, �produits de 
la maison et du jardin

•	Edith’pif, �cave et bar  
à vins itinérants

•	Epicerie de Carnot, 
�épicerie

•	Gogaille, 
�hébergement 
touristique

•	Le Bombay 24, � 
épicerie générale

•	Le Central, � 
bar – presse- jeux

•	Le Fromager de 
Limoges centre, 
�produits laitiers

•	Manuchar,  
�engins de levage

•	Maxence Lamoraille, 
�studio d’enregistre-
ment de son

•	Mes formations en 
Limousin, �formation

•	MNH Solution, 
�conseils numériques

•	Missenard – Quint B, 
�matériel de chauffage

•	PKF Arsilon,  
�expert – comptable

•	PRT racing, �véhicules 
de compétition

•	Rem Auto, �réparation 
de pare-brise

•	Vanille et Tonka,  
�vente de thé - café

MAGNAC-LAVAL
•	Aeneas conseil, 

�conseils en sécurité 
professionnelle

MEUZAC
•	Abmayne, �boulan-

gerie - pâtisserie

NEUVIC ENTIER
•	Look Madame, �vête- 

ments - chaussures

NEXON
•	Alicia Martin, 

�vêtements enfants 
d’occasion

•	Chabada, �boulan- 
gerie - pâtisserie

PANAZOL
•	 Ibti’d Délice, �Food 

Truck plats cuisinés 
marocains

RANCON
•	SAS J.E.C, 

�terrassement

RAZÈS
•	Anaïs Lavaud, �produits 

d’hygiène et de beauté
•	Antoine le Luyer, 

�boucherie - charcuterie 
- traiteur

SAINT-GENCE
•	Le Cytal, �bar-tabac

SAINT-JUNIEN
•	Apidel, �solutions 

administratives auprès 
des entreprises et 
professions libérales

•	Pompes funèbres 
Lavergne Conche, 
�pompes funèbres

SAINT-LÉONARD- 
DE-NOBLAT
•	Limoges 

Thermolaquage, 
�peinture en 
thermolaquage

SAINT-MARTIN-DE-
JUSSAC
•	Les Oeufs de chez 

nous, 
�commercialisation 
d’œufs

SAINT-PRIEST-TAURION
•	Mon Désir de fleurs, 

�vente de fleurs

SAINT-SULPICE- 
LES-FEUILLES
•	Boussardon, 

�Maçonnerie et gros 
œuvre de bâtiment

SAINT-SYLVESTRE
•	Kalabuela,  

�restauration rapide

SAINT-YRIEIX- 
LA-PERCHE
•	Adel Tahar, �gîtes
•	Chauvaud bois, 

�scierie
•	Limocars, �transport 

de personnes
•	Paf Auto, �achat- 

revente de véhicules 
d’occasion

SAINT-JUNIEN
•	Melody’s Saint-

Junien, �vente de CBD

VAYRES
•	Atelier dragonnerie, 

�création d’objets en 
bois

VICQ-SUR-BREUILH
•	Bermadecha, 

�production 
photovoltaïque

BOISSEUIL
•	Transportvous, � 

transport de voyageurs

BUJALEUF
•	Bistrot du Lac, 

�bar-brasserie
•	Saveurs en folie, 

�fabrication de produits 
sucrés ou salés

CHÂLUS
•	Victor Lemercier, 

�courtier en assurances

COUZEIX
•	Debard Automobiles, 

�vente de véhicules
•	PP Immo, � 

agent immobilier
•	Securitas Protection, 

�gardiennage
•	Tedi, �commerce  

de vêtements
•	Uniqua, �chaussures 

personnalisées

EYMOUTIERS
•	ABS Palettes- 

Aquitaine bois  
services palettes, � 
exploitation forestière

FEYTIAT
•	Besse échafaudages, 

�échafaudages

LAURIÈRE
•	Cousin, �épicerie- 

alimentation générale

LE DORAT
•	LSC, �thanatopraxie

LE-PALAIS-SUR-VIENNE
•	Just In Natura, 

�naturopathe animalier  
et humain

LES CARS
•	Christophe Maumege, 

�boulangerie-pâtisserie

Les créations d’entreprises
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